
 بازار کسب و کار خود را بشناس

 

 

 ان یمشتر  حاتیو ترج  ازهاین  ،از بازار هدف خود  یتا درک بهتر  کندیمهم است و به شما کمک م  اریبازار در کسب و کار بس  قاتیتحق

استفاده   نهیو بازار را به طور به  دیریکسب و کار خود بگ  یرا برا  ماتیتصم  نیتا بهتر  کندیبازار به شما کمک م  قاتیتحق  .دیداشته باش

 .  دیکن

 : دهمیم حیشما توض یبازار را برا قاتیتحق یچند مرحله اصل ادامهدر 

 :  قیهدف تحق فیتعر .1

  د،یخود داشته باش  انیاز مشتر  یدرک بهتر  دی. ممکن است بخواهدیبازار مشخص کن  قاتیتحق  یهدف خود را برا  د یمرحله، با  نیدر ا

 .دیکن یبازار را بررس حاتیترج  ای  پیدا کنیدبازار را  یرقبامشکلات  کمبود ها را شناسایی کنید، 

 ها:  داده یآورجمع  .2

مختلف مانند    یهاشامل استفاده از روش  نی. ادیکن  یآوررا جمع در مورد بازار کسب و کار    ازیمورد ن  یهاداده  دیمرحله، با  نیدر ا

اطلاعات    لیو تحل، مراجعه به سایت و یا شبکه های اجتماعی کسب و کار های مشابه  میها، مشاهده مستقها، پرسشنامهمصاحبه 

  است. یآمار

 ها:  داده لیتحل .3

  ل یتحل  ، یبیترک  لیمانند تحل  ی لیو تحل  یآمار  یهاشامل استفاده از روش  ن ی. اد یکن  لیها را تحلآن  د یها، باداده  یآورپس از جمع

تحلیل سوات به شناسایایی نقاط و ضعف می پردازد ساده و مفید     است.  (SWOT)   سوات    لیو تحل  یبندخوشه  لیتحل  ،یعامل 

 مراجعه کنید.(   SWOT)تحلیل سوات توانید به مقاله است.  می

 :  جینتا ریتفس .4



  سه یرا با هدف خود مقا  جیو نتا  د یدر بازار باش  راتییبه دنبال الگوها، روندها و تغ د یبا.  دیکن  ریرا تفس  جینتا   د یها، با داده  لیپس از تحل

 . دیکن

 :  ماتیاتخاذ تصم .5

  ی استراتژ   رییبه تغ  ازی. ممکن است ند یکسب و کار خود اتخاذ کن  یرا برا  یمناسب  ماتیتصم  دی بازار، با   قاتیتحق  ج یبر اساس نتا

 . دیداشته باش  یابیبازار کردیدر رو رییتغ ایمحصول  رییتغ ، یابیبازار

 

 


